
Лизинг в России… 

Есть ли жизнь без колеса? 



1. Начнем с основного тезиса – лизинг, как способ 
приобретения основных средств (в особенности продукции 
автомобилестроения), стал очень востребованным во 
многих отраслях, но в некоторых отраслях проникновение 
лизинга ничтожно! 
 

2. Конкуренция на  
рынке автолизинга 
огромна. Рынок  
поделен, маржа  
невелика! 
 

3. Скорое прекращение господдержки автолизинга! 
 



Падение доходов Российских домохозяйств 
!!! Четвертый год подряд !!! 

+надувающийся вновь пузырь потребкредитования 

 
Падение (стагнация) розницы и опта 

 
Падение спроса на услуги логистики 

+Платон +акцизы на ГСМ +отказ от аутсорсинга сетей 
+удорожание новой автотехники из-за введения норм Евро-5 

 
Огромные проблемы с маржинальностью 

логистического бизнеса !!! 



Отдельная история с топливом… 
     
    При стоимости 44 205 руб/тонна 
    1 литр оптом на заводе   
    стоит 37,46 рублей 
 
    Цена в розницу на АЗС 
    39,58 рублей, а со 
    скидкой 38,79 рублей. 
 
К середине 2018 г. дизель будет стоить >50 руб/литр! 
Что будет с маржой транспортников? 



- Создавать 
неоспариваемое 
рыночное пространство 
 

- Изживать конкуренцию 
 

- Создавать новый спрос и 
удовлетворять его 
 

- Предлагать вариант 
лучше компромиссного  
по соотношению 
цена/качество 



Драйверы возможного роста 
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Клиенты: частные нефтегазосервисные компании 
далее возможно «крупняк»: Роснефть, Газпромнефть, 
Лукойл и т.д. 
Предмет лизинга: оборудование для добычи трудно-
извлекаемой нефти (запасы в разы больше легкой). 
Флоты гидроразрыва пластов. 
 

 Высокая потребность в связи 
 с уходом мировых лидеров 
 нефтесервиса из-за санкций. 
 Высокая маржинальность 
 Мало отечественных производителей. Не 
 сформирован вторичный рынок оборудования. 



Клиенты: частные экологические компании 
Предмет лизинга: оборудование для раздельного 
сбора и переработки бытовых отходов 
 

 Высокая доходность бизнеса 
 в связи с отсутствием  
 конкуренции. 
 Высокая социальная значимость 
 + поддержка властей. 
 Интенсификация отрасли 
 + внедрение новых технологий. 
 

 Отсутствие культуры раздельного сбора ТБО в РФ. 



Клиенты: государственные бюджетные учреждения 
здравоохранения, в т.ч. автономные 
Предмет лизинга: медицинское оборудование и 
инструменты 
 

 Высокая социальная значимость 
 + господдержка. Нет НДС ! 
 Долгосрочные программы  
 развития медицины в регионах 
 Наличие защищенных строчек 
 в бюджетах 2018 – 2020 г.г. 
 
 Высокая трудоемкость работы с бюджетом. 



     

 

СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ ! 

 
ООО «УралБизнесЛизинг» 

Представительство в РТ 

г.Набережные Челны, б-р Бердаха, д.4 

тел: 8 (8552) 47-58-58  

email: ershov@urbl.ru 

web: www.urbl.ru 

Ершов Олег Борисович 
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