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Remind – опыт работы

30
стабильная опытная команда

лет 7
с международными 
сертификатами и опытом

инженеров 1 300+
в 33 странах мира

осмотров
от 20
опыт консультантов на 
страховом рынке

лет
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Десятки реализованных 
проектов  
Реализованные проекты    1/2
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Десятки реализованных проектов

Реализованные проекты    2/2
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Delay in start up наглядно

Период СМР

Фактическая
дата пуска

Время

Задержка

Временная
франшиза

Максимальный период 
возмещения

Планируемая 
дата пуска

Дата события
(извещение страховщику!)

Период страхования DSU

Начало
работ

Компенсация прибыли, 
недополученной заказчиком / 
заемщиком в связи с задержкой 
ввода объекта в эксплуатацию 
вследствие страхового случая по 
риску страхования СМР.

+ экстренные расходы для 
продолжения реализации 
проекта

+ кредит 



6

В чьих интересах?

Ключевое отличие от гарантии 

Не компенсирует задержку ввода при отсутствии 
страхового случая по СМР

ДЛЯ КРЕДИТОРОВ

Возможность использования страхования в качестве 
дополнительной гарантии возврата кредитных средств

ДЛЯ ЗАЁМЩИКА

Снижение финансовой нагрузки - дополнительная 
гарантия и довод для снижения ставки по займу в связи со 
снижением риска для заемщика и кредиторов
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1 2 3 4

Рассчитать лимит очень (не)просто 

Проанализировать 
финансовую модель и 
технические риски 
проекта

Учесть ключевые риски 
проекта

Провести сценарный 
анализ и рассчитать 
максимально возможный 
убыток и период задержки

Учесть особенности 
реализации проекта

Поломка оборудования и сроки его 
воспроизводства потеря груза, 
перевозимого на строительную 
площадку.

Пожар, обрушение конструкций, 
стихийные бедствия и др. 

Возможность запуска очередями

Наличие  запасных частей и 
альтернативных поставщиков и 
другие детали проекта.
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Потребность

Необходимость перепроектирования, 
поиск альтернативных поставщиков, 
параллельный импорт. 

Проблема

Нежелание и отказ страхового рынка 
принимать риск задержки из-за 
проблем и непредсказуемых сроков с 
ввозом нового оборудования, 
лимитирование возмещения.

Дополнительная 
гарантия

РЕШЕНИЯ

Формирование запасов 
ключевого 
оборудования и проч.

Гибкая система 
возмещения по полису

КЕЙС
Особенности проекта

Ключевое иностранное оборудование -  
проблемы с изготовлением и доставкой.
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Страхование не заменяет, а 
дополняет гарантии

Презентация проекта для страховых/перестраховочных 
рынков с учетом всех возможных решений – страхование 
должно дополнять технические решения и гарантии спонсора 
по итогу комплексного анализа риска, мер по митигации и 
обеспечивать дополнительный комфорт кредиторов.

Требуется анализ силами большой команды страховых 
консультантов + инженеров, чтобы купить ровно столько 
сколько нужно и аргументированно добиваться снижения 
цены.

Покрытие нужное всем сторонам: 
и кредиторам, и заемщикам
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